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Abstract 

In building a business, the company CV. Sinar Harapan, which provides household appliances, is not spared from using 
information technology and helping to support sales of household appliance products. In the process of marketing CV. 
Sinar Harapan has not been effective in the absence of an analysis of the products sold to be one factor in the decline 
in sales volume at CV. Ray of hope. The results of this study obtained the number of association rules as many as 21 
rules with the lowest support being 0.20 (20%) and the highest 0.50 (50%), while the lowest confidence was 0.66 (66%) 
and the highest was 100%. The results of association rules and frequet itemset can be obtained. that the frequent 
itemset is a combination of Frypan Enamel Wama M-238 items with Fast Food Kaca. By producing a support value of 
0.31 or 31%, while the confidence value is 1 or 100%. 
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Abstrak 

Dalam membangun bisnis, perusahaan CV. Sinar Harapan yang menyediakan produk alat rumah tangga tidak luput 
untuk menggunakan teknologi informasi dan guna mendukung kelancaran penjualan produk-produk alat rumah 
tangga. Dalam proses pemasaran CV. Sinar Harapan belum efektif dengan tidak adanya Analisa produk penjualan 
diduga menjadi salah satu faktor menurunnya volume penjualan pada CV. Sinar Harapan. Hasil penelitian ini 
didapatkan jumlah aturan asosiasi sebanyak 21 rule dengan support terendah adalah 0,20(20%) dan tertinggi 
0,50(50%), sedangkan confidence terendah adalah 0,66(66%) dan tertinggi adalah 100%. Dapat diperoleh hasil 
aturan asosiasi dan frequet itemset. bahwa yang menjadi frequent itemset adalah kombinasi item Frypan Enamel 
Wama M-238 dengan Fast Food Kaca. Dengan menghasilkan nilai support 0.31 atau 31%, sedangkan nilai confidence 
sebesar 1 atau 100%. 
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PENDAHULUAN 
Setiap perusahaan berusaha menerapkan 

strategi baru dalam pemasaran produk mereka 

untuk meningkatkan keuntungan yang diperoleh 

dengan cara meningkatkan jumlah traksaksi 

penjualan yang terjadi di perusahaannya secara 

terus-menerus. Strategi pemasaran yang tepat 

membuat pengetahuan akan pola belanja 

pelanggan menjadi penting untuk dipelajari 

karena pelanggan merupakan aktor utama dalam 

melakukan suatu transaksi. Semakin beragam 

jenis barang yang dijual di suatu perusahaan, 

maka macam pola belanja pelanggan yang 

dihasilkan juga semakin beragam. Salah satu 

distributor produk alat rumah tangga adalah CV. 

Sinar Harapan. Dalam membangun bisnis, 

perusahaan CV. Sinar Harapan yang menyediakan 

produk alat rumah tangga tidak luput untuk 

menggunakan teknologi informasi dan guna 

mendukung kelancaran penjualan produk-produk 

alat rumah tangga 

METODE 
Algoritma FP-Growth menurut [9] 

merupakan salah satu teknik data mining yang 

dapat digunakan untuk mencari dan menentukan 

suatu kumpulan data yang paling sering muncul 

(frequent itemset) dalam sebuah kumpulan data. 

Algoritma Frequent Pattern-Growth (FP-Growth) 

adalah salah satu cara alternatif untuk 

menemukan himpunan data yang paling sering 

muncul tanpa menggunakan generasi kandidat 

[14]. Frequent Pattern-Growth (FP-Growth) 

membangun konstruksi data Frequent Pattern 

Tree (FP-Tree) yang sangat dikompresi, dan 

mengurangi data asli. Algoritma Frequent Pattern-

Growth (FP-Growth) melakukan scan database 

yang sama sebanyak dua kali. Scanning database 

yang pertama, kita dapat memperoleh frequent 1-

item-set, dan scanning database yang kedua, kita 

dapat memfilter database non-frequent item, 

selebihnya, Frequent Pattern Tree (FP-Tree) 

dihasilkan secara bersamaan. Akhirnya, dapat 

diperoleh aturan asosiasi dengan menggunakan 

Frequent Pattern Tree (FP-Tree) [10]. 

Tahapan penelitian yang digunakan pada 

penelitian ini yaitu CRISP-DM, merupakan 

singkatan dari Cross-Industry Standard Process for 

Data Mining. Adapula tahapan Cross-Industry 

Standard Process for Data Mining dapat 

dijelaskan sebagai berikut: 

Gambar 1 

Metode Penelitian 

Dalam melakukan penelitian agar hasilnya 

bisa maksimal, dengan mengikuti kaidah-kaidah 

(metode) yang telah ditetapkan. Metode 

penelitian yang akan diterapkan adalah metode 

penelitian ilmiah yang telah diajarkan di bangku 

perkuliahan sarjana. Metodologi penelitian ini 

memuat tentang kerangka kerja penelitian yang 

akan dibahas metodologi penelitian, tahapan 

penelitian, teknik pengumpulan data dan 

menganalisis data. Pada penelitian ini digunakan 

juga metode algoritma yaitu algoritma FP-

Growth.  

FP-Growth sendiri merupakan algoritma 

pencarian frequent itemsets yang didapat dari FP-

tree dengan menjelajahi tree dari bawah menuju 

keatas. Algoritma FP-Growth merupakan 

pengembangan dari algoritma Apriori. Sehingga 

kekurangan dari algoritma Apriori dikembangkan 

dan diperbaiki di algoritma FP-Growth. Algoritma 

ini menentukan frequent itemset yang berakhiran 

suffix tertentu dengan menggunakan metode 
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devide and conquer untuk memecah problem 

menjadi subproblem yang lebih kecil. 

ANALISI DATA 

Analisa data merupakan bagian yang 

sangat penting dalam metode ilmiah, karena 

dengan analisalah data tersebut dapat diberi arti 

dan makna yang berguna dalam memecahkan 

masalah penelitian. Menganalisa data merupakan 

tindakan peneliti untuk mempertemukan 

kesenjangan antara teori (das sollen) dan praktik 

(das sein). Membangun suatu analisis juga 

berkaitan dengan pengujian terhadap teori yang 

berlaku selama ini. 

 

Analisa data pada penelitian ini 

menggunakan algoritma FP-Grotwh dan metode 

assosiasi. Pada tahap ini akan dilakukan dua 

analisa yaitu analisa terhadap algoritma FP-

Growth dan metode asosiasi pada data transaksi 

penjualan dengan pengimplementasian manual 

dan menggunakan aplikasi RapidMiner untuk 

menentukan keakuratan dari perhitungan manual 

dan menggunakan aplikasi RapidMiner  melalui 

suatu proses seperti yang terjadi pada proses 

yang terstruktur dan analisa bagaimana algoritma 

FP-Growth untuk mendapatkan hasil sebagai 

tujuan yang akan dicapai oleh peneliti yang 

kemudian dapat dijadikan pihak CV. Sinar 

Harapan sebagai pengetahuan dalam 

meningkatkan penjualan produk pecah belah 

kepada konsumen. 

HASIL & PEMBAHASAN 
Pengolahan data dilakukan menggunakan 

aplikasi database yaitu Microsoft Excel 2019. Pada 

tahapan ini, mengimplementasi algoritma FP-

Growth untuk mengolah data yang telah diproses 

sesuai dengan masukan data. Proses pada 

algoritma ini adalah membentuk FP-Tree, 

conditional pattern base, conditional FP-Tree, dan 

pencarian frequent itemset. Berikut ini adalah 

penerapan analisis penjualan sparepart fotocopy. 

menggunakan metode FP-Growth. Berikut 20 item 

transaksi produk sparepart CV. SINAR HARAPAN: 

Tabel 1 
item transaksi 

 

Nama Produk 

Baking Tray 27cm 

Baskom SS 211-22cm 

Warmer Segi HA 

Cetakan Waffle Segi 2Pcs 

haffing Dish 

Cookware Teflon Set 3pcs M-090 

Fast Food 

Fast Food Kaca 

Frypan Enamel Wama 32cm M-238 

Frypan Set Marble 22-24 M270 

Gilingan Daging 8 

Hanger Magic Colour M092/PLH- 

Hanger Warna Calypso 

Kapstok 6 Tebal 

Kapstok 6 Jumbo 

Kemoceng Gg Kuning 359 50gr 

Keset Welcome Kecil 

Mixer Ss Kecil M-287 

Mugs-9 

Multi Function Dicer MF10/M206 

 
Untuk pembetukan Fp-Tree setelah 

pembacaan seluruh transaksi 

Gambar 3 

Fp-Tree 

Untuk pengujian dan pengimplementasian 

dari data transaksi penjualan yang telah di 

hasilkan berupa pola hubungan kombinasi antar 

items dan association rules sesuai dengan 

Algoritma FP-Growth, pada penelitian ini 

digunakan aplikasi Rapidminer untuk menguji 
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analisa pembelian produk pecah belah. Adapun 

langkah-langkah pembentukan model mining 

mengguna kan algoritma FP-Growth pada 

Software Rapidminer.  

Gambar 4 
FP-Growth pada RapidMiner 

 

Gambar 5 

Hasil Support, Confident dan Lift 

 

Gambar 6 
Hasil Association Rules 

Dari pengolahan data penjualan yang 

dilakukan proses perhitungan menggunakan 

RapidMiner didapatkan jumlah aturan asosiasi 

sebanyak 21 rule dengan support terendah adalah 

0,20(20%) dan tertinggi 0,50(50%), sedangkan 

confidence terendah adalah 0,66(66%) dan 

tertinggi adalah 100%. 

PEMBAHASAN 
Kesimpulan Untuk memanfaatkan data yang 

besar, data mining merupakan solusi bagi suatu 

perusahan terutama perusahaan retail. Karena 

dengan data mining kita dapat menambang 

informasi dari kuburan data tersebut. Data mining 

adalah serangkaian proses untuk menggali nilai 

tambah dari suatu kumpulan data berupa 



   
Windri Andri Yani, et al 

Implementation Of Data Mining With Fp-Growth Algorithm To Support Product Sales Strategy 
Implementasi Data Mining Dengan Algoritma Fp-Growth Untuk Mendukung Strategi Penjualan Produk 103 

 

JIK, Vol 11, No 02,  

2022 
 

 

pengetahuan yang selama ini' tidak diketahui 

secara manual. 

Berdasarkan hasil uji coba dan pembahasan 

yang sudah dilakukan untuk 

mengimplementasikan algoritma Fp-Growth 

menggunakan metode association rules pada data 

transaksi penjualan itemset di CV. Sinar Harapan 

dapat diambil kesimpulan bahwa menggunakan 

metode klasifikasi dengan algoritma Fp-Growth 

bisa selesaikan. Pengolahan data penjualan yang 

dilakukan proses perhitungan menggunakan 

RapidMiner didapatkan jumlah aturan asosiasi 

sebanyak 21 rule dengan support terendah adalah 

0,20(20%) dan tertinggi 0,50(50%), sedangkan 

confidence terendah adalah 0,66(66%) dan 

tertinggi adalah 100%. Dapat diperoleh hasil 

aturan asosiasi dan frequet itemset. bahwa yang 

menjadi frequent itemset adalah kombinasi item 

Frypan Enamel Wama M-238 dengan Fast Food 

Kaca. Dengan menghasilkan nilai support 0.31 

atau 31%, sedangkan nilai confidence sebesar 1 

atau 100%. Berdasarkan hasil yang sudah di 

berikan maka metode ini dapat dijadikan 

pendukung untuk digunakan oleh pihak CV. Sinar 

Harapan dalam memprediksi penjualan di masa 

mendatang dari pola-pola yang sudah ditentukan. 

Dalam mengimplementasikan algoritma Fp-
Growth menggunakan metode association rules 
pada data transaksi penjualan itemset di CV. Sinar 
Harapan. Oleh karena itu peneliti menyaran 
beberapa hal untuk pengembangan lebih lanjut: 
1. Memaksimalkan atau menambah atribut 

yang lebih spesifik dan lebih banyak dalam 
pengambilan data penjualam maupun data 
transaksi, untuk mempermudah pihak CV. 
Sinar Harapan mendapatkan hasil yang 
akurat. 

2. Teknik Data Mining mempunyai beberapa 
algoritma. Oleh karena itu, perlu dilakukan 
penelitian guna mencari algoritma paling 
efisien yang dapat diaplikasikan pada 
pengendalian proses penjualan pada CV. 
Sinar Harapan industri kertas segingga dapat 
menghasilkan informasi yang pariatif. 

Selain dapat dilakukan dengan aplikasi 

RapidMiner, penelitian semacam ini dapat juga 

menggunakan apliaksi Data Mining lainnya seperti 

WEKA DAN Tanagra. 
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